A propos de l’élaboration des prix – Factures.

Types de factures.

Factures de  doit.

La facture (de doit) est un document commercial établi par le vendeur qui le remet à l’acheteur, et sur lequel ont été portés les détails des marchandises vendues et les conditions de la vente, notamment les conditions de prix, ainsi que la Taxe sur la Valeur Ajoutée (T.V.A.).

C’est la facture qui sert de pièce justificative pour l’enregistrement (comptable) des achats et des ventes.

Factures d’avoir.

La facture d’avoir (ou note de crédit) est un document commercial établi par le vendeur, remis à l’acheteur, et qui constate une créance de l’acheteur sur le vendeur à la suite de réductions après la facturation ou de retour de marchandises.

Le client doit voir sa dette diminuer du montant exact auquel il a acheté les marchandises retournées. Il en va de même pour les emballages retournés en parfait état et dans les délais. Le fournisseur doit tenir compte des réductions et de la T.V.A. portées sur la facture.

Réductions.

Une vente se déroule souvent en deux étapes

Première étape : l’acheteur et le vendeur négocient le prix en fonction des quantités et de la qualité des 

                           marchandises.

Pour réaliser la vente, le vendeur peut accorder des réductions ; ces premières réductions sont

qualifiées de commerciales.

La remise - est accordée :  -      en raison des quantités ou de l’importance de la commande ;

· lors de promotions ;

· à certains clients, en fonction de leur qualité.

Le rabais – peut être accordé :  -    en raison d’un défaut de qualité ou de non-conformité ;

· en cas de retard de la livraison.

                         Ces réductions n’entrent pas dans la comptabilité quand elles figurent sur une facture  doit , mais y sont 

                         incluses s’il s’agit d’une facture d’avoir.

Deuxième étape : l’acheteur et le vendeur négocient de mode et le délai de paiement.

    Pour obtenir un paiement rapide, le vendeur peut accorder une réduction supplémentaire  

    qualifiée de financière.

L’escompte – est accordée pour un paiement comptant ou anticipé.

                                               Le vendeur peut :  -    le déduire directement sur la facture (escompte inconditionnel)

· laisser à  l’acheteur la possibilité de déduire lui-même si le règlement

      est effectué dans les délais (escompte conditionnel).

                         Cette réduction entre toujours dans la comptabilité.

L’établissement d’une facture se fait donc selon le modèle :               Montant brut H.T.

                                                        - 1er remise ou rabais


                                                                          1er net commercial H.T.

           



          -  2e remise ou rabais


                                                                           2e net commercial H.T.






             -  escompte







  

                                                                           net financier H.T.







+ T.V.A.







  
                                                                           Net à  payer

La ristourne.



La ristourne est une réduction commerciale accordée par le vendeur à l’acheteur à la fin d’une période         

            déterminée. Elle récompense la fidélité du client.

Elle est calculée par rapport au chiffre d’affaires H.T. réalisé avec le client pour la période concernée (ristourne annuelle, semestrielle, trimestrielle,…) ; son taux peut être progressif, elle se calcule alors par tranches fixées à l’avance par le vendeur suivant un barème.

Elle donne lieu à une facture d’avoir pour ristourne incluant la T.V.A.

 (net à déduire = ristourne pour la période + T.V.A. sur la ristourne)

La T.V.A. se calcule toujours sur le dernier net H.T. obtenu








