Démarche d’élaboration des prix à la revente

entreprises commercialeS



































































Remarques :





La T.V.A. payée à l’achat est  


                      appelée T.V.A. déductible.


La T.V.A. encaissée lors de la vente


          est appelée T.V.A. collectée.





Calculs et Traitement


internes





Marge Brute





Montant de la facture à régler au fournisseur





T.V.A.





Prix d’achat brut H.T.





T.V.A.





Coût d’achat





Coût d’achat





Frais d’achat





Réductions





Prix d’achat net H.T.











Phase de


vente





Résultat





Prix de vente H. T.





Prix de vente T.C. – Montant de la facture réglée par le client





Frais de vente





T.V.A. sur vente


    diminuée de


T.V.A. sur achat :


T.V.A. à décaisser            





Client








Phase d’achat














Phase d’achat





T.V.A.





Multiplié par un coefficient :


« la marge »


du commerçant





            Prix de vente H.T.





Reversé à


 L’ ETAT








